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Direkter Austausch mit Entscheider:innen aus Vor-Ort-Apotheken —
verbunden mit hochwertiger Sichtbarkeit

Meran // 31. Mai-05. Juni 2026

Live vor Ort
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On Demand
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Nutzen Sie die Reichwelte

des pharmacon als Ihre Buhne fur
pharmazeutische Expertise

Niveau stattfindet. Die pharmacon-Kongresse gehdren seit Uber 50 Jahren zu den renom-
miertesten Kongressen fur Apotheker:innen im deutschsprachigen Raum — wissenschaftlich
fundiert, praxisnah und aktuell.

’ ’ Présentieren Sie Ihr Unternehmen dort, wo pharmazeutische Fortbildung auf héchstem

Hier trifft sich die pharmazeutische Fachwelt: Offizinapotheker:iinnen, Krankenhausapotheker:innen,
Pharmaziestudierende und sonstige Expertiinnen aus medizinischen Berufen kommen an einem Ort
zusammen. Das vom wissenschaftlichen Beirat der Bundesapothekerkammer zusammengestellte
Programm garantiert inhaltliche Tiefe und hdéchste Qualitat.

Als Aussteller:in profitieren Sie von einem Umfeld, das den fachlichen Austausch férdert und vielféltige
Prasentationsmoglichkeiten bietet — von individuellen Standfldchen und Komplettpaketen Uber
aufmerksamkeitsstarke Sponsoringformate bis hin zu wissenschaftlich fundierten Partnersymposien. Ob in
der Ausstellung, bei Netzwerkveranstaltungen oderim Rahmenprogramm — die pharmacon-Kongresse
bieten Innen den idealen Ort, um lhre Produkte und Expertise sichtbar zu machen und wertvolle
Kontakte in der deutschsprachigen Apothekerschaft zu knUpfen.

Die Vortrage stehenim Anschluss an den Kongress zusdtzlich On Demand zur VerfGgung — , ’
so bleibt Ihre Prasenz auch Uber die Veranstaltung hinaus sichtbar.

Diese Zahl
spricht for sich
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6 gute Grunde

dabel zu sein

+ Treffen Sie an sechs Tagen Uberdurchschnittlich viele Apothekeninhaber:innen
sowie Filialleiter:innen und bauen Sie Ihre Geschdaftskontakte aus.

+ Vertiefen Sie |hre Beziehungen zu fGhrenden Berufspolitiker:innen
der deutschen Apothekerschaft.

+ Nutzen Sie die entspannte Atmosphdare der exklusiven Veranstaltungsorte
fUr intensiven Austausch und vertiefende Gesprdche mit Ihren Kund:innen.

+ Bringen Sie sich in den fachlich-wissenschaftlichen Dialog ein — diskutieren Sie
aktuelle pharmazeutische Themen und Entwicklungen mit Expert:.innen und
Kolleg:innen.

+ Profitieren Sie von vielfdltigen Préasentationsméglichkeiten — von der Ausstellungs-
fldche Uber Partnersymposien bis hin zu exklusiven Sponsoringformaten.

+ Zeigen Sie Prasenz vor Ort und digital und profitieren von
maximaler Sichtbarkeit innerhalb lhrer Zielgruppe.

Impressionen & Highlights Ausstellerstimmen
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Die Standfldchen-Pakete
lhre Prasenz auf dem pharmacon

Standflache 6 m? 3.300 €
Standflache 12 m2 6.170 €

In den Standflachen ist enthalten:
+ Elekiroanschluss inkl. Verbrauch
+ W-LAN

+ Kommunikationspauschale

+ inkl. 2 Tickets Dance Night

Kompletistandpaket 6 m?4.900 €

Komplettstandpaket 12 m2 8.130 €

In den Kompletistandpaketen ist enthalten:
+ Standfldche
+ Standbau inkl. Auf- und Abbau (RUckwand:
2 GO LIGHTBOX inkl. Kundenmotiv auf Vorderseite
PRINT LIGHT UV, Seitenwand: 1 GO LIGHTBOX
inkl. Kundenmotiv auf Vorderseite PRINT LIGHT UV)
+ 1 Counter (GO LIGHTBOX COUNTER L WHITE)
inkl. Kundenmotiv
+ Elekiroanschluss inkl. Verbrauch
+ W-LAN
+ Kommunikationspauschale

Beispielbild

Kommunikationspauschale

+ Eintrag im Kongressheft (Logo, Adress- und Kontaktdaten)

+ Online Unternehmensprofil Basis auf www.pharmacon.de '-q Rt
(sichtbar bis Ende des jeweiligen On-Demand-Zeitraums):
Titelbild, Unternehmenslogo, Firmenname, Adresse,
Telefonnr., E-Mail, Website, 3 Produktkarten fur Ihre
Produkt- und Dienstleistungsinnovationen:
Uberschrift, je Beschreibung 500 Zeichen, Fotos, Hyperlink

+ Logo inkl. Hyperlink zum Online-Unternehmensprofil im
Veranstaltungsnewsletter

“Alle Preise verstehen sich pro Veranstaltung und zzgl. der im Veranstaltungsjahr gUltigen MwsSt.
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/usatzangebot
Machen Sie noch mehr aus Ihrem Auftritt!

Marketingpaket 950 €

+ Anzeige im Kongressheft (digital)
+ Online-Unternehmensprofil Premium Upgrade
(sichtbar bis Ende des jeweiligen On-Demand-Zeitraums):
- Social Media-Adressen inkl. Hyperlink: Facebook, Instagram, Twitter, Xing, LinkedIn, YouTube
- 6 Produktkarten fur Ihre Dienstleistungsinnovationen: Uberschrift, je Beschreibung 500 Zeichen,
Fotos, Hyperlink
— Unfternehmensbeschreibung (500 Zeichen inkl. Leerzeichen)
— Terminvereinbarungsfunktion
— 2 Ansprechpartner:innen mit Daten (Foto, Name, Position, Telefonnr., E-Mail-Adresse,
Social Media-Adressen inkl. Hyperlink: Facebook, Instagram, Xing, LinkedIn)
— Video-Einbindung (Produktvideos, Imagevideos) — DateigroBe je max. 990 MB
— Dokumentendownload — max. 5 PDF-Dateien (Paper, Présentationen, Factsheets) —
DateigroBe je max. 990 MB
+ Partner-News auf www.pharmacon.de (2.000 Zeichen Text —inkl. Leerzeichen — und Bild) und
im Newsletter

Sponsoringangebote

+ Sie mochten exklusiver Sponsor des Rahmenprogramms des pharmacon werden?
FUr ein Sponsoring aller Rahmen-Events sprechen Sie uns an. Wir unterbreiten Ihnen
gerne ein individuelles Angebot.

+ pharmacon-Dance Night mit ,,Eine Band namens Wanda*

Seien Sie Gastgeber dieses einzigartigen Networking Events. Der Abend erméglicht
den Teilnehmenden ausgiebigen Austausch und Networking mit Kolleg:innen in der
zeitgemdaBen Vinothek. Im historischen Gewodlbekeller wird zu den legenddren Songs
der Band "Eine Band namens Wanda" gefeiert und getanzt. Ein Buffet rundet den
Abend ab.

Mittwoch, 03. Juni 2026 // Meraner City Vinothek, Start: 19:00 Uhr
300 Teilnehmer:innen

Co-Sponsoringbetrag: 6.000 €

Exklusiv-Sponsoringbetrag: 15.000 €

“Alle Preise verstehen sich pro Veranstaltung und zzgl. der im Veranstaltungsjahr gUltigen MwsSt.
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/usatzangebot
Machen Sie noch mehr aus lhrem Auftritt!

Sponsoringangebote

+ pharmacon-Action-Day (Ausflug, Genussradtour, Rafting)

Werden Sie sichtbar im Rahmen des pharmacon-Action-Day. Geplant sind ein
gemeinsamer Stadteausflug mit kulturellem Programm oder alternativ die Ent-
deckung der Meraner Umgebung bei einer genussvollen Radtour. Mutige Teilneh-
mer:innen kdnnen bei einem Raftingausflug Nervenkitzel spUren. Prasentieren Sie sich
einer qualitatsbewussten, aktiven Zielgruppe.

Donnerstag, 04. Juni 2026
Sponsoringbetrag: 5.000 €

+ pharmacon-Quiz

Gemeinsam im Team wird ein moderiertes Quiz geldst. Austausch und Kennenlernen
von Kolleg:innen steht im Vordergrund. Das Gewinnerteam erhdlt kostenfreie Tickets
fUr die Dance Night!

Montag, 01. Juni 2026 // Start: 20:30 Uhr
60 Teilnehmer:innen
Sponsoringbetrag: 5.000 €*

Setzten Sie sich fir weitere Sponsoringmoglichkeiten/-angebote direkt mit uns in Verbindung.

eutische Zeitung

e sich bitte an:

Optional: Digitales Kommunikaﬁonspaket Pharmaz

afionen und zur Buchung wenden Si

FUr weitere lnform. ITior
Ramona Luft-De Filipp!

s, Leiterin Anzeigepob‘reilung
Telefon: +49 6196 928-221 | E-Mail: r.defilip

pis@cvoxo.de

“Alle Preise verstehen sich pro Veranstaltung und zzgl. der im Veranstaltungsjahr gUltigen MwsSt.
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mailto:r.defilippis@avoxa.de

lhre exklusive Moglichkeit:
Partnersymposium beim pharmacon Meran

Das Partnersymposium bietet eine exzellente Plattform, um Fachwissen durch maBgeschneiderte,
wissenschaftliche und themensperzifische Fach- und Expertenvortrége zu présentieren. Diese Part-
nersymposien decken relevante Themen in den Bereichen Pharmazie, Medizin, Recht und Apotheke
ab. Der Fokus liegt auf Arzneimitteln, apothekenUblichen Waren und Dienstleistungen sowie Aspekten
der Qualitatssicherung. Um sicherzustellen, dass die Beitrdge den hdchsten Standards entsprechen,
mussen bestimmte Kriterien erfullt sein:

+ Geeignete Zielgruppenansprache: Das Konzept des Symposiums sollte die BedUrfnisse der Zielgruppe
berUcksichtigen.

+ Wissenschaftliche Genavigkeit: Die pr&sentierten Inhalte mussen sachlich korrekt und auf dem
aktuellen Stand der Wissenschaft sein.

+ Objektiver Uberblick: Die Teilnehmer:innen erhalten einen ausgewogenen Uberblick Uber das Thema.

+ Quadlifizierte Referenten: Die Referent:iinnen muUssen nachweislich qualifiziert und kompetent sein.

+ Produkinennungen und Produktabbildungen: Zur Wahrung der Neutralitét werden Freinamen und
Kurzbezeichnungen (INN bzw. Generika) verwendet. Produktnennungen sind minimal und, sofern
maoglich, vergleichend fUr mehrere Produkte verschiedener Unternenmen gedacht.

+ BAK-Akkreditierung: Der Akkreditierungsantrag mit den Folien muss spdtestens vier Wochen
(empfohlen: funf bis sechs Wochen) vor dem Veranstaltungstermin eingereicht werden.

lhre Sponsoring-Leistungen:

+ Exklusiver Vortragsslot: Ein 120-minUGtiger Vortrag zu einem Ihrer Themenbereiche, gefolgt von
30 Minuten Diskussion und Austausch mit den Teilnehmer:innnen.

+ Prasentationsflache: 6 m? Ausstellungsfiiche im zentralen Bereich des Kongresses, ideal fUr Unterneh-
mensprasentationen und direkte Gesprdche mit Fachbesucher:innen. Bei Bedarf ist eine zusatzliche
Zubuchung fUr den Standbau maoglich.

+ Bewerbung und Sichtbarkeit: Inre Sponsoring-Partnerschaft wird prominent auf der Kongress-Welbsite,
in Newslettern sowie in allen begleitenden Kommunikationsmaterialien beworben.

+ Technische Ausstattung: Wir stellen Ihnen im Vortragssaal modernste technische Ausstattung zur
Verflgung (Rednerpult, Beamer, Mikrofone, Laptop, Internet, etc.).

+ Videoaufzeichnung: Ihr Vortrag wird professionell aufgezeichnet und nach der Veranstaltung in
einem geschlossenen Downloadbereich zur Verfugung gestellt, was die Reichweite Ihres Beitrags
nachhaltig erhoéht.

Optionales Catering:

Auf Wunsch kénnen wir Ihnen und lhren Gdasten im Anschluss an lhren Vortrag Kaffee und Kuchen
oder belegte Brotchen anbieten.

Kosten bei 200 Personen:

Kuchen: 1.160 €

Brotchen: 1.240 € (je 2 StUck pro Person)

Investition:
FUr diese umfassenden Leistungen betragt Ihre Investition 10.000 € (zzgl. MwsSt.).

Bitte beachten Sie, dass es sich hierbei um ein limitiertes Angebot handelt. Die Buchung ist nur Gber

ein individuelles Angebot moglich. Fir eine Beteiligung im Rahmen eines Partnersymposiums sprechen
Sie uns an.
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Sie zbgern noch?

Warten Sie nicht zu lange, denn unser Angebot ist limitiert! Selbstverstandlich schnuren wir gerne auch
ein maBgeschneidertes Paket fUr Sie. Sprechen Sie uns gerne an!

Annie Hildebrandt

Teamleitung Olcay Arslan
Sales & Parthermanagement Sales & Parthermanagement
a.hildebrandt@avoxa.de o.arslan@avoxa.de
Tel. +49 6196 928-821 Tel. +49 6196 928-411
VERANSTALTER Bundesapothekerkammer
HeidestraBe 7
10557 Berlin

DURCHFUHRUNG Avoxa — Mediengruppe Deutscher Apotheker GmbH
Carl-Mannich-StraBe 26
65760 Eschborn

WEBSITE www.pharmacon.de
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